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IMPLEMENTIERUNG EINES
SD-FREIGABEPROZESSES FUR
ANGEBOTE

Verringerter Aufwand, Dokumentation direkt im System, Transparenz und nahtloser
Ubergang von Prozessen wihrend des Systemwechsels
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5.800 858 86 45.000

Mitarbeiter Mio. € Umsatz Lander Kunden

Die Vorausdenker. Die Prozessoptimierer. Die Losungsentwickler. www.consilio-gmbh.de
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Kurz gefasst...

CONSILIO

Highlights der Implementierung

+ Einflihrung eines effizienten und transparenten,
automatisierten Freigabeverfahrens fiir Verkaufsbelege

+ Schaffung eines flexiblen Genehmigungsworkflows in
Kombination mit BRFplus im Rahmen des internatio-
nalen S/4HANA Rollouts

+ Verringerte Durchlaufzeit bei der Angebotserstellung
+ Sicherung des Genehmigungsprozesses

+ Leuchtturmprojekt fiir SAP Fiori im Unternehmen

Anlage
Angebot

Ermittlung der
Freigaberelevanz

Workflow wird
gestartet

Freigabestufen tber
BRF-Plus-Tabellen
und BADI definiert

Workflow-
Bearbeitung

Freigabe
Angebot

* Workflow Item in
"My Inbox"

« Verweis auf "Frei-
gabe", "Ablehnung",
"Review" oder
"Workflow Protokoll"

Angebot wird in
Kundenauftrag
umgesetzt und an
Kunden versendet

Ubersicht — SD-Freigabeprozess

AUSGANGSSITUATION

EagleBurgmann hat einen wohldefinierten Genehmigungs-
prozess fiir Angebote liber mehrere Stufen.

Um die Genehmigungen effizienter zu gestalten, wurde be-
schlossen, den Prozess zu automatisieren.

Nachdem Angebote in S/4HANA erstellt werden, wurde ein
flexibles Workflow- und regelbasiertes Angebots-Freigabe-
system in diesem Umfeld gesucht, das schrittweise in alle
Landesgesellschaften ausgerollt werden kann.

Die Vorausdenker. Die Prozessoptimierer. Die Losungsentwickler.

HERAUSFORDERUNGEN UND
RAHMENBEDINGUNGEN DES PROJEKTS

Zu Beginn des Projekts zeigten sich zundchst Heraus-
forderungen in Bezug auf die kundenspezifischen An-
forderungen und die Integration des Regelwerks BRFplus,
die Uber den Standard des S/4HANA 1909 On-Premise
hinausgingen.

Die Anwender wiinschten sich eine Genehmigungsmog-
lichkeit auf Teamebene, einen integrierten E-Mail-Versand
und ein sicheres Priifverfahren. Zusétzlich lag ein beson-
derer Fokus darauf, die Transparenz und Nachverfolgbar-
keit des Prozesses zu gewahrleisten.

www.consilio-gmbh.de
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Ein weiterer Kundenwunsch war eine Zusatzfunktion zum
Start des Genehmigungsprozesses, mit der Anwender
den Prozess manuell steuern kdnnen, wahrend dies im
SAP-Standard automatisch beim Sichern des Angebots
geschieht.

Nach der Freigabe wurden fiir den Anwender Details des
Freigabeprozesses, wie Genehmigungsstatus und Griinde
fiir das ermittelte Freigabeverfahren im Angebot visuali-
siert.

Der Genehmigungsprozess wurde auf Basis von vier Para-
metern tUber BRFplus-Tabellen implementiert. Der erste
Parameter war der Gesamtwert des Angebots, welcher den
internen Freigabeprozess anstot. Zwei weitere Parame-
ter waren die absolute und prozentuale Abweichung des
Verkaufspreises zum empfohlenen Verkaufspreis. Zudem
wurde auch die Hohe der Marge als Basis fiir die Freigabe
zugrunde gelegt.

| Quote Approval

CONSILIO

VY

Durch die Implementierung des
SD-Freigabeprozesses
profitieren wir von einer
erhohten Transparenz bei
gleichzeitiger Flexibilitat
fiir Anpassungen von
Genehmigungsfaktoren.

Dieter Gartner,
Head of Sales IT,
EagleBurgmann GmbH & Co. KG
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[V]Start Approval WF

Team for Approval

IMX01 MX01- Fulano de Tal

Approval Reason 12031 Level 3 - Header Value

[= Display EB Quotation 1100142678: Header Data

Status }Approver name | Work item text
=

(Workflow-Res [ ]
REWORK_REQUE
REWORK_COMPL
Workflow-Res

READY Jonathan Alon

Release of Sales Quotation 1100142678 02.09.2022 15:04:43 02.09.2022 15:05:35
Matthias Lebschy Release of Sales Quotation 1100142678 02.09.2022 15:05:36 05.09.2022 08:29:45
Matthias Lebschy Rework of Sales Quotation 1100142678 05.09.2022 08:29:50 05.09.2022 08:29:56
Release of Sales Quotation 1100142678 05.09.2022 08:29:59 05.09.2022 08:30:01
Release of Sales Quotation 1100142678 05.09.2022 08:30:02 00.00.0000 00:00:00
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Business Rule Framework plus

[ Workbanch | [ we

Repository  Katalog = Entscheidungstabelle: QUOTE_HEAD
j’?:‘:“'ﬁe v | Suchergebass i [{ Tusriick ] & Bearbedten ] [ L P'.,‘en] B Loschen | Mehr s

Suche .
Iu—l Allgemein

=2 + Details

Tk § [ Wach Excet exporveren | | [ Kontestibersicns | | [ Simutation starten |

v 15 QuotehpprovalProcess L :

o A Tabelleninhalt
- Eris:beicngatshells Sachen [ Machsterr | [ vornenger | Tabslieneinstetiungen |
~ W Margin Percentage [ B S —— (——
Nottowert Header lowvel

» Verwendungen
2 Verwendungsnachweis

5ol sttt 11 [5:000,00 EUR.50.000,00 EUR]
e :'_Ii Quots head Approval [ B

[50.000,01 EUR..250.000,00 EUR]

* Verwandungen
[250.000,01 EUR..500.000,00 EUR]

* Verwendungsnachwes

3 RSP Percantag level - [500.000,01 EUR_1/000.000,00 EUR)

¥ M RSP Percentage Level u, [L.000.000,01 EUR..25.000.000.00 EUR|
> Datencbiekt [2:500.000,01 ELR..5.000.000,00 EUR}
72 Eidn ~5,000.000,00 EUR
> Katalog

Die Vorausdenker. Die Prozessoptimierer. Die Losungsentwickler.

www.consilio-gmbh.de
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BENEFITS DER LOSUNG Auf Grund ihres hohen Nutzens wurde diese Losung mitt-

lerweile in vier weiteren Gesellschaften aktiv geschaltet.
Die L6sung wurde bei EagleBurgmann als Pilotprojekt

innerhalb von drei Monaten in den Landesgesellschaften Der Hauptnutzen definiert sich durch den verringerten Auf-

USA, Mexiko und Kanada implementiert. Sie hat den Ge- wand, die Moglichkeit Sperrgriinde und Freigaben direkt

nehmigungsprozess bei rund 2.400 Angeboten pro Monat ~ im System zu dokumentieren, der Transparenz und dem

automatisiert. nahtlosen Ubergang der Prozesse wahrend des System-
wechsels.

Dadurch wurden nicht nur die Durchlaufzeiten verringert,
sondern auch eine erhéhte Nachverfolgbarkeit und Trans-
parenz geschaffen.

Alle Aufgaben (22) = Release Sales Quote

[ suchen Q

S Angebot - 1100147984 85.000,00

Release of Sales Quotation

1100147984 ° @ @ @C‘
&
SAP_WFRT Mittel <¥/

Stellvertretend fur Max Mustermann

d Verkaufsdaten

Release of Sales Quotation Angebot: 1100147984 Auftragsgrund:  —
1100147983 Auftraggeber: Customel Grund fir  Level 5 - Item Margin Percentage (Z054)

Wa snger: C Genehmigungsanfor
Steven Johnston Mittel Warenempfanger: Ct derung
Stellvertretend fur Max Mustermann o Lred Verkaufsorganisatio XY Middle East

Land oder Region: Vereinigte Arabische Emirate (AE) n

Kundenreferenz: — Vertriebsweg;  Sales (01)

Release of Sales Quotation Nettowert: 85.000,00 AED Sparte: XY Sparte 01 (01)
1100147982 Giltigkeitsbeginn:  23.11.2022
SAP_WFRT Mittel Giiltigkeitsende: 21.02.2023

Stellvertretend fiur Max Mustermann
Margin %: 20.00-

RSP Adherence %: 0.00

Verwaltungsdaten
Angelegt von: Max Mustermann (MUSTERM)
Release of Sales Quotation Angelegtam:  23.11.2022
1100147981
SAP_WFRT Mittel
Stellvertretend fir Max Mustermann

Genehmigungsnotiz: —

Zuletzt gea"dzfn' Max Mustermann (MUSTERM)
v

Zuletzt geandert am:  23.11.2022, 14:04:42

Process Order Confirmation

SAPWERT et Positionen (2)

Position  Produkt Auftragsmenge  Margin % RSP Adherence %  Nettopreis Nettowert
Process Order Confirmation Produkt XY g 2 5

10 1001148033 2,000 ST 20,00 000 2500000  50,000.00 AED
SAP_WFRT Mittel Produkt XY

rodul
2 1001148030 1,000 ST 100,00 000 3500000 3500000 AED
N ¥ =8 Freigeben | [ Zur Nachbearbeitung | Ablehnen  Protokoll einblenden  Reservieren  Weiterleiten ~ Anhalten [

EagleBurgmann Germany GmbH & Co. KG

« Branche: Zulieferer verschiedener Branchen Umsatz: 858 Mio. Euro

+ Produktspektrum: Industrielle Dichtungstechnik wie + Mitarbeiter: 5.800 in 86 Landern
Gleitringdichtungen und Dichtungsversorgungssysteme, .
Magnetkupplungen, Kohleschwimmringdichtungen,
Kompensatoren und Flachdichtungen, Packungen, Spe-

Web: www.eagleburgmann.com
+ Losung: SD-Freigabeprozess

zialprodukte und umfangreiche Dienstleistungen. * Beratungspartner: CONSILIO GmbH

WAS HABEN INTELLIGENTE UND ELEGANTE
SUNGEN GEMEINSAM? SIE SIND EINFACH.

CONSILIO GmbH
Einsteinring 22 | 85609 Aschheim | Telefon +49 (89) 960575-0 | Fax +49 (89) 960575-10 | info@consilio-gmbh.de | www.consilio-gmbh.de



